Osnovni racio pokazatelji

IME FORMULA OBJASNJENIJE PITANJE
LIKVIDNOST
Opsti racio Obrtna sredstva Direktna mera sposobnosti preduzeda da isplati svoje kratkoro¢ne obaveze; | Da li preduzeée ima
likvidnosti Kratkoro¢ne obaveze Magican broj je 1,5; ukoliko preduzeée ima nizi opsti racio likvidnosti dovoljno obrtnih
najverovatnije ¢e imati problema sa likvidnos¢u. sredstava da plati sve
kratkoro¢ne obaveze?
Brzi racio Gotovina + Kratkorocne investicije + PotraZivanja od kupaca | Koristi se prilikom analize sposobnosti preduzeca Moze li preduzeée da
likvidnosti Kratkoroéne obaveze da sredstvima koja brzo mogu da budu pretvorena | pokrije svoje

u gotovinu pokrije kratkoro¢ne obaveze; Zalihe
nisu uklju¢ene u pokazatelj s obzirom na to da se
smatra da je njih tesko prodati u kratkom
vremenskom periodu.

kratkoro¢ne obaveze
najlikvidnijim
sredstvima?

Neto obrtna
sredstva*

Koeficijent
obrta zaliha

Obrtna sredstva
— kratkorotne obaveze

Cena koStanja gotovih proizvoda

Prosecan saldo zaliha

Ako su NOS veca od nule, deo obrtnih sredstava finansiramo iz dugorocnih
izvora; ako su NOS manja od nule deo osnovnih sredstava je finansiran iz

kratkorocnih izvora.

Previsok nivo zaliha negativno utice na likvidnost jer se gotovina zadrzava u
zalihama.

Da li je preduzece
dovoljno efikasno u
pogledu finansijske
strukture?

Koliko se puta godisnje
prosecne zalihe
reprodukuju ili prodaju?

Prosecan period
vezivanja zaliha

360

Koeficijent obrta zaliha

Prosecan period vezivanja zaliha je gruba mera vremena koje protekne od
kupovine materijala do prodaje gotovih proizvoda.

Koliko se dana u proseku
nase zalihe nalaze u
magacinu?

Koeficijent
obrta kupaca

Neto prihod od prodaje

Prosecan saldo kupaca

Najcesce pretpostavljamo da su gotovi proizvodi prodati na kredit; Brza
naplata potrazivanja od kupaca smanjuje rizik od nastanka nenaplativih

potraZivanja.

Koliko puta godisnje
preduzede ocekuje da ée
naplatiti potrazivanja od
kupaca?

Prosecan period
naplate

360
Koeficijent obrta kupaca

Meri efikasnost naplate potrazivanja, tj. broj dana koji prode dok preduzece

ne naplati potrazivanja.

Koliko brzo preduzeée
naplacuje potrazivanja?
Koliko dana preduzece
¢eka dok ne naplati
prodatu robu?




Koeficijent
obrta
dobavljaca

CK + Krajnje stanje zaliha — Poletno stanje zaliha

Ako dobavljaci zahtevaju da preduzece Cesto izmiruje svoje

Prosecan saldo dobavljaca

obaveze moze biti da je to element ugovoralili je previsok
kreditni rizik za dobavljaca.

Koliko puta tokom
godine preduzece
izmiruje obaveze prema
dobavlja¢ima?

Prosecno vreme

360

Znacajnije probijanje kreditnog perioda dobavljaca ukazuje na probleme sa

Koliko dana u proseku

pla¢anja Koeficijent obrta dobavljata likvidnos$éu i los kreditni bonitet preduzeca. dobavljaci ¢ekaju da
dobavljaca naplate svoja
potrazivanja?
POKAZATELJI FINANSIJSKE STRUKTURE
Racio Ukupne obaveze Koji je nivo leveridZa preduzeéa? Sto je niZi racio zaduZenosti to je bolje, ali Koji deo naseg
zaduZenosti Ukupni izvori visina zavisi od industrije u kojoj preduzece posluje. preduzeda pripada

kreditorima?

Racio pokrica
rashoda na ime
kamata

Stopa bruto

Poslovna dobit

Rashodi na ime kamate

Bruto dobit

Meri stepen optereéenja poslovnog dobitka, kao prinosa na ukupno
angazovanu imovinu preduzeca, izdacima za kamatu; koliko puta je dobit
preduzeda vecéa od godisnjeg rashoda na ime kamate.

Ako je stopa bruto dobiti niska preduzece ne bi trebalo da nastavi da

Koliko puta preduzece
moze da pokrije rashode
na ime kamate iz dobiti
pre oporezivanja?

Kako promena prodajne

za konkretni medurezultat (bruto, poslovni ili neto).

dobiti Neto prihod od prodaje prodaje proizvode po sadasnjoj ceni jer nece biti profitabilno u buduénosti; cene proizvoda utice na
pruza uvid u profitabilnost prodaje. profit?

Stopa neto Neto dobit Ako analiziramo poslovnu dobit imaéemo stopu poslovne dobiti; Koliko efikasno nase

dobiti Neto prihodi od prodaje podatak o tome koliki deo od svakog dinara neto prihoda od prodaje ostaje | preduzede pretvara

prihode od prodaje u
profit?

Stopa prinosa
na ukupnu
poslovnu
imovinu

Poslovna dobit

Prosec¢na poslovna sredstva

Mera profitabilnosti preduzeca u odnosu na ukupna sredstva; koliko
novcanih jedinica profita pre kamate i poreza donosi
svaka novcana jedinica angaZzovana u ukupnim sredstvima kompanije

Koliko efikasno
menadZment koristi
sredstva preduzeca?

Stopa prinosa
na sopstveni
kapital

Neto dobit — preferencijlne dividende

Prosectan kapital

Akcijski kapital ne ukljucuje preferencijalne dividende; meri profitabilnost
preduzeda u smislu profita koji kompanija generise na osnovu novca koji su
akcionari ulozili u preduzece.

Koliko profita preduzede
generisSe zahvaljujuci
novcu koji su akcionari
ulozili?

Zarada po akciji

Neto dobit — preferencijalne dividende

Prosecan broj obi¢nih akcija

U ovom odnosu iznos neto dobitka se utvrduje posle isplata obaveza prema
preferencijalnim akcionarima; ukazuje na profitabilnost kompanije iz ugla
akcionara

Koliko novca zaraduje
svaka akcija?




Odnos trzisne Triisna cena obitnih akcija Da ste potencijalni investitor Zeleli biste da ovaj racio bude 3to niZi, ali ako Koliko moramo da

cene i zarade po Zarada po akciji ste kupili akcije prosle godine bic¢ete srecni pri porastu ovog odnosa. platimo za svaku

akciji novcanu jedinicu zarade

po akciji?

Dividendna Dividenda po akciji Dividendna stopa izraZava prinos akcionara u odnosu na trzi$nu cenu po Koji procenat

stopa Trzis$na cena akcije akciji i ocenjuje se u odnosu na druge alternative ulaganja istog ili slicnog investiranih sredstava
stepena rizika. Ako ste kupili akcije prosle godine x% investiranih sredstava ¢emo povratiti u vidu
¢e se vratiti u vidu dividende. dividende?

*Nije racio pokazatelj



